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Geschaftsfihrender Gesellschafter
DER KREIS Einkaufsgesellschaft fir
Kiche & Wohnen mbH & Co. KG

DER KREIS hat die deutsche und europaische Kiichen-
branche mafB3geblich mitgepragt. lhr Erfolgsgeheimnis?
In den 1970er-Jahren wurden Kiichen hauptséchlich ber
die groBen Mobelhauser verkauft. Die damals noch kleinen
Klichenfachgeschéafte wurden von der Industrie nicht ernst
genommen und verflgten bei Weitem nicht Uber die giins-
tigen Einkaufskonditionen. Das Konzept zur Losung dieser
Konditionsprobleme fiir die Fachgeschifte hatte ich léngst
in der Schublade. 1979 habe ich es umgesetzt und den Ein-
kaufsverbund DER KREIS gegriindet. Die Vereinbarung
marktgerechter Einkaufkonditionen wurde zum Erfolgsfak-
tor der Klichenfachgeschéfte. Heute sind aus den einst von
der Industrie vernachlassigten kleinen Unternehmen regio-
nale Marktfihrer geworden. DER KREIS hat sich in 35 Jah-
ren zu einem Systemverbund mit Uber 2.700 Mitglieds-
unternehmen in acht européischen Landern entwickelt.
Welches wirtschaftliche Ergebnis erwarten Sie 2014?
Die Qualitat und das Design der Produkte sind weltweit auf
dem hochsten Stand. Kochen und GenieBBen haben nicht
zuletzt durch die zahlreichen Kochsendungen auf allen
Fernsehkanalen der deutschen Kiche zu neuem Ruhm ver-
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holfen. Diese Entwicklung und der
zusatzlich weiter steigende Bedarf
des Verbrauchers nach individueller
Kichenarchitektur lassen im laufen-
den Jahr ein gutes Ergebnis flr die Klichenspezialisten von
DER KREIS erwarten. Nicht zuletzt, weil Spezialisten Klichen
planen, die ihren Preis wert sind. Rabatte kann jeder ver-
kaufen. Qualitat hingegen halt ein Kiichenleben lang.
Welche Kiichentrends gibt es auf der Familie & Heim?
Ganz oben auf der Liste stehen die innovativen und unter-
einander kombinierbaren Materialien, wie Keramik, Glas
und Lacke. Aber auch haptische Strukturen bei Holzrepro-
duktionen, die selbst vom Fachmann kaum noch vom Orri-
ginal unterschieden werden kénnen. Weiter gestiegen in
der Verbrauchergunst ist die offene Kiiche und damit der
Wunsch nach einer Kochinsel. Hier zeigen die Kiichenspe-
zialisten aus der Region Einrichtungsbeispiele fiir Kiichen,
die unter Berlcksichtigung von Gewohnheiten und Ergono-
mie geplant sind und keine Wiinsche offenlassen. Rabatte
sind schnell vergessen, wenn die Kiiche nicht optimal ge-
plant ist. Kommen Sie vorbei. Wir sind in Halle 4 fiir Sie da.

www.derkreis.com




